DISTRIBUCION COMERCIAL Y FRANCHISING  
( en el proyecto de código civil y comercial a consideración del Congreso )                                                                                                       
                                                                      Por Osvaldo J Marzorati
ANTECEDENTES: El Anteproyecto enviado a consideración del Congreso de la Nación el 7 de junio del corriente año por la Administración Fernandez de Kirchner fue el resultado de la elaboración de un Proyecto, elevado por la comision nombrada por decreto 191/2011 por la Sra. Presidente , presidida por el Dr. Ricardo  Lorenzetti, y conformada por la Dra Elena Highton de Nolasco y la Dra Aida Kemelmajer, la que a su vez recabó la opinión de numerosos juristas y expertos en las diversas materias del Proyecto, que redactaron el Esbozo original o primer anteproyecto, al que  la Comisión le formuló ciertos cambios y oportunamente,  lo eleva al Poder Ejecutivo, que revisa el Proyecto y a su vez en su mensaje de elevación  identifica sus propios cambios y propone la redacción, pero sin dar los fundamento de los mismos. Es factible que el Anteproyecto así elevado y a consideración de las Cámaras transite el mismo camino, ignorando  las distintas voces que se han levantado y sugerido ciertas modificaciones o debate sobre las innovaciones.

En esa tesitura y por haber participado en la redacción del Esbozo o primer anteproyecto entiendo necesario efectuar algunas precisiones sobre el tema que nos ocupa, asumiendo que aunque fuera sancionado dentro de este año la ley fija un termino prudencial de seis meses luego de su promulgación para que entre en vigencia, por tanto toda sentencia y aun juicio iniciado bajo el ley derogada deberá fallarse conforme a sus términos.
El punto principal que me interesa abordar en esta exposición es como se han amalgamado los contratos civiles y los comerciales hoy plenamente vigentes y que caen dentro del ambito al menos en capital de los jueces comerciales o civiles según sea el acto civil o comercial. dado que el contexto de un Código Unificado Civil y Comercial afecta a cualquiera de los contratos hoy considerados como comerciales, ya que al desaparecer la definición de comerciante y su estatuto,  la de actos de comercio y los principios interpretativos de los contratos de comercio, bien se puede afirmar que el derecho comercial  ha perdido su particularismo, aunque sostengo que no ha perdido su autonomía científica dado que esta presente sin nombrarse en el Proyecto de Código, así como  las soluciones propias que  conformaron su trayectoria y sus principios interpretativos durante mas de 100 años. El fuero comercial sigue con sus competencias  así  como el civil, por ello la jurisprudencia del primero será fuente de interpretación valiosa del Proyecto en este ámbito, ya que a mi juicio cuando se plantee un mutuo entre un banco y otra entidad crediticia o una empresa ese mutuo es comercial, aunque ninguna disposición del Proyecto lo identifica como tal, aunque hay contratos comerciales reconocidos, como cuando el banco debe identificar si los prestamos son comerciales o al consumidor o muy claramente el contrato mencionado  en el Art 1512, que ha pasado el tamiz de la comision y del poder Ejecutivo,  en materia de franquicia, que se denomina franquicia comercial, como para que no quede duda alguna de su carácter..
LOS CONTRATOS DEL PROYECTO ENVIADOS AL CONGRESO SON EN SU CASI TOTALIDAD CONTRATOS COMERCIALES. 

Los contratos que nos ocupan tratan en su totalidad  temas puramente comerciales, insertados en un Proyecto de Código Civil y Comercial unificado, que pretende superar  los distintos fundamentos en base a los cuales se distinguió un acto civil de un acto comercial, que estaban plenamente diferenciados basados en el los Art 5 7 y 8 del código de comercio que se deroga .mientras que los actos civiles los del ciudadano no comerciante que sin embargo trafica o se ve obligado a traficar con comerciantes caían bajo jurisdicción comercial,  en los que el derecho del Consumidor  le era ajeno, y materia de legislación especifica, como lo es aun hoy. Dicho esto y desde el punto de vista de su naturaleza no me cabe duda que el Proyecto los considera contratos comerciales en lo principal, aunque no contiene una enumeración de los mismos, necesaria a mi juicio para evitare eventual  jurisprudencia contradictoria de la justicia comercial de la capital. El código contiene una enumeración de contratos, pues bien a mi modo de ver no hay ahí prácticamente contrato civil alguno, excepto los contfratos a titulo gratuito.  A pesar de ello no podemos concebir a la agencia como un contrato civil, y tampoco a la distribución o al franchising, mientras que el deposito o el  comodato o el mutuo por citar algunos no requerían de la persona del comerciante ni necesariamente caían en la orbita de la jurisdicción comercial en tanto y cuando no fueran caracterizados como actos objetivos de comercio o sometidos a la jurisdicción comercial por imperio del Art 7. o fueren  considerados contratos de empresa. El Código Único propone superar el tema civil. Una lectura del mismo me hace llegar a la conclusión que este proyecto ha tenido la valentía de comercializar el derecho civil, todos los contratos pertenecen al mundo de los negocios sean hechos por empresas, sociedades con fines de lucro ,empresarios individuales o  artesanos que median en el comercio o en la producción., simples ciudadanos que carecen de toda organización pero que intermedian en la venta de objetos comprados a terceros O acaso la compraventa de inmuebles que se compran para revender con lucro son actos civiles? O las ventas de campos sobre la base del valor presente de la producción futura es un acto civil o los modestos inmigrantes documentados o no que venden en todos rincones del país no son empresarios , tienen fines de lucro, son profesionales porque saben muy bien lo que venden y habitualidad. Al incluir a los a los usos y costumbres en el Art 964(3) del Anteproyecto
  que se aplica a todos los contratos con independencia de quien los celebra, sin perjuicio de las normas relacionados con los consumidores, que no entraremos a considerar en este trabajo., el derecho civil queda como derecho residual básicamente centrado en el derecho de familia, las sucesiones , los alimentos, la tenencia y los delitos y cuasi delitos y conexos y algunos contratos que los comerciantes no estilan como las donaciones, o los contratos a titulo gratuito.. En definitiva todo contrato en los que se intermedie en la producción o comercialización de bienes o servicios es comercial, y se le aplica el régimen de contratos paritarios o de cláusulas predispuestas y el resto son contratos con consumidores que tiene su régimen propio.  Algunas consideraciones se efectuarán sobre quien tiene jurisdicción sobre los mismos, a mi juicio los juzgados comerciales verán recargadas sus labores y disminuido los de los juzgados civiles. 
En definitiva si bien se derogan los Código Civil y Comercial se mantienen numerosas disposiciones en diferentes materias comerciales, que surgen a cada paso aunque no existen los actos de comercio y se suprimen los comerciantes que quedan absorbidos por los empresarios. Esta es la realidad de hoy, debiéramos hablar de derecho de los negocios, sean locales o internacionales, que algunos llaman derecho económico porque es el derecho de la empresa, este o no regularizada, en segundo lugar el  derecho de las relaciones de consumo y del  consumidor, que esta tutelado en todo el mundo y que legisla sobre empresas proveedoras y consumidores y finalmente el derecho residual que es el viejo derecho  civil. Esto claro está desde el punto de vista académico. 
Admito que el código no transitó este camino tan brusco y tan tajante, pero que no hay otra forma de categorizar lo que esta legislado cuando se menciona al Código Civil y comercial. Este es tan así  que todos los contratos comerciales son aquellos de ahora en más, al entrar en vigencia este Proyecto,  en los  que se intermedia en la producción y distribución de bienes y servicios con este agregado, que quienes lo practican hacen habitualidad de los mismos. Disiento con la doctrina que requiere la profesionalidad,  ésta es una condición necesaria pero no suficiente, debe tener habitualidad. Este concepto es a mi juicio capital por los que practican con habitualidad y profesionalidad, son los que antes compraban  para revender, lo que ha sido eliminado del Proyecto de Código. El resto del derecho contractual es el derecho de las relaciones de consumo, que si esta legislado y  no hay ningún impedimento para que se  enseñen separadamente en cada disciplina, aunque todos forman parte de un mismo código.
Esta, por otra parte, es la solución que propugna el marco de referencia de los contratos en Europa donde se distingue contratos Business to Business o contratos entre empresas  y contratos de consumo.
 y todas las leyes que eran complementarias de ambos códigos se ratifican como apéndices del Nuevo Código Civil y Comercial.
Los contratos de comercialización, sin embargo, son contratos entre partes independientes y puramente comerciales por intermediar entre empresas en la producción o comercialización de bienes y servicios. El Código ignora la distinción entre actos civiles o comerciales, porque parte de la premisa de no tratar el acto de comercio ni al comerciante. En cambio propone contratos paritarios, en los que rige el principio de autonomía de la voluntad en forma categórica, y en los que las normas legales son supletorias de la voluntad de las partes, salvo que la norma fuera indisponible según lo disponen los Arts. Art 962 y 963 que fija la prelación normativa en este orden: Normas indisponibles-normas particulares convenidas, normas supletorias de la ley especial-normas supletorias del Código. 

Una segunda categoría de contratos son aquellos concluidos entre partes y en los que parcialmente se negociaron solo ciertos términos, que se denominan  contratos con cláusulas predispuestas en los que el principio de la autonomía de la voluntad se atenúa para atender la protección  de la contraparte, cuyo poder de negociación, como veremos,  es  más limitado y una tercer categoría contractual con su régimen separado lo constituyen los contratos o relaciones de consumo, en los que la protección al consumidor es plena y tiene por no escritos una serie de estipulaciones, para salvaguarda de la parte mas débil. Pero debe destacarse que todos los contratos de origen comercial caen en la primer y segunda categoría y también los pocos que se practican entre quienes no intermedian en la transferencia de bienes o de servicios o acaso la donación es un contrato paritario? Creo que es el contrato de adhesión por excelencia, ya que al beneficiario solo le cabe aceptarlo íntegramente. Su poder de negociación es cero.  
Por ende la primera pregunta que debemos formularnos es como encasillar estos contratos  de comercialización de bienes y servicios. Son comerciales por naturaleza  porque todos ellos regulan relaciones de comercio vinculadas a la producción de bienes y su distribución,  por ello disponen sobre el  intercambio de bienes o servicios entre partes jurídicamente independientes, aunque se discuta si son económicamente dependientes, o subordinadas en lo técnico o en lo económico a su contraparte, están basados sobre la autonomía de la voluntad y esta prima para interpretar y juzgar su contenido.
La segunda pregunta es son estos contratos  de agencia, distribución y franquicia comercial  contratos paritarios en los cuales las partes han negociado sus términos? Ahí la respuestas no son categóricas , porque todos estos contratos casi sin excepción  tienen cláusulas predispuestas, en los que la parte no oferente negocia cierta cláusulas, sin embargo,  como: su remuneración, el lugar de su actuación, en algunos casos la exclusividad, que puede ser plena o atenuada, la jurisdicción que puede ser arbitral o judicial y en el caso el juez o arbitro competente, el pago del impuesto de sellos, que si es tema de negociación,  el plazo del contrato y el alcance del objeto, son negociables y por ello plenamente exigibles, en los términos del Art 958 y 959 del Proyecto de Código.
De ahí que  varios elementos esenciales de estos contratos son negociados entre las partes y deben ser interpretados como cláusulas particulares con el alcance del Art 986 del Proyecto y aunque formen parte de un contrato con cláusulas predispuestas  con lo que se acercan a los contratos paritarios en la formulación del Proyecto Único, pero su clausulado y particularmente lo relacionados con los derechos y obligaciones de las partes son redactadas por la parte predisponente u oferente y sujetas a su régimen.
Cabe suponer que, en el futuro existirá debate,  sobre cuales pueden cláusulas afectan normas indisponibles, con el riesgo de que puedan ser invalidadas judicialmente  y cuales por existir negociación se respetan como se han firmado
,o simplemente por ser supletorias son dispositovas.
La tercera pregunta es: las normas que se proponen son todas indisponibles, o por el contrario son dispositivas y las partes son libres de pactar lo que convengan, o son parcialmente indisponibles? La respuesta es con alguna excepción las normas de estos contratos son dispositivas, pero considero que las definiciones de estos contratos son indisponibles, las partes no pueden pretender configurar un contrato de franquicia diferente del legislado, ni tal contrato puede prevalecerse del régimen especial de la franquicia comercial, en el que se eliminan ciertas contingencias que no permitían su desarrollo.  El segundo tema que a mi juicio es indisponible es el tema resarcitorio y sus efectos- si bien para el futuro-, a que de lugar la aplicación de estos contratos dado que se pretende sustituir el sistema de daños y perjuicios por rescisión unilateral por un resarcimiento tarifado previsible, en caso de terminación anticipada..  Las partes no pueden renunciarlas para dar certeza a los derechos de cada una de ellas. Empero en su mayor parte, las restantes normas que se aplican a estas nuevas figuras en esta materia son en subsidio de los que las partes acuerden.

La ultima pregunta es cuál es entonces el rol de los jueces sean árbitros o magistrados judiciales, en la interpretación de estos temas concretos que nos ocupan. La respuesta es salvo que se entiendan se configure una norma indisponible o se afecte el orden publico en forma manifiesta (Art 960) estos contratos se rigen por sus disposiciones y las partes que los contraten de ahora en mas se tendrán que atener a las disposiciones indisponibles sobre todo en materia de rescisión con causa y de los daños que ello origina en todo tipo de contratos,   y ajustar lo convenido, al menos para los contratantes prolijos. Aun así la tarea del magistrado no es menor porque tendrá que indagar en determinados casos, a pedido de parte,  cuando una cláusula predispuesta infringe una norma indisponible, o de oficio, cuando vulnera en forma manifiesta el orden publico, en ambos casos para validar o invalidar la norma contractual en cuestión.
En la praxis nada de esto es sencillo, pero los navegantes del derecho o de cualquier disciplina deben tener una brújula .La respuesta a estos interrogantes para los practicantes es que deben transitar un régimen  de definiciones y de resarcimientos pautados donde antes solo cabía la extensión incierta de los daños y perjuicios, solo aplicable cuando una de las partes incumplía los términos contractuales, o actúa de mala fe. 
LOS CONTRATOS DE DISTRIBUCION Y EL FRANCHISING.
  En primer lugar y con carácter general cabe destacar que el pedido de la Comisión fue trabajar sobre el proyecto del 1998 como base, con lo que la tarea del ante-proyectista parte de un piso, ello no impidió que se recogiese la experiencia nacional y la comparada durante ese periodo El proyecto en sus fundamentos  menciona como  fuentes que identifica  los diferentes antecedentes internacionales de la agencia, y de las nuevas corrientes en materia de concesión o de franchising, aunque en este ultimo caso solo se menciona a las normas de Unidroit y no la enorme legislación comparada al respecto, que hemos comentado en otras obras.
 Finalmente, tampoco se menciona la legislación comparada en materia de concesión y de distribución, al que se aplica las normas de la concesión en cuanto fueran pertinentes lo que creara cierta incertidumbre para su tipificación, ya que el Codigo dice que los contratos innominados se les aplica por analogía el régimen de lo nominados afines que son compatibles y se adecuan a su finalidad, pero en materia de distribución la Comisión dispuso aplicar  la norma del 98, , que previó aplicar a los contratos de distribución  las normas de la concesión en cuanto fuere pertinente? La pregunta es cuando es pertinente y como veremos la doctrina y la jurisprudencia entre uno y otro difieren. Este tema solo tendrá fin si se legisla sobre distribución en forma específica.
Así,  entre el principal y el agente, es dable verificar que esta legislado en casi toda Europa, y receptado en el derecho ingles y legislado en legislaciones latinoamericanas incluyendo   colombiana, la brasileña, y la paraguaya, aunque el Proyecto se ha inclinado por las soluciones europeas disponiendo soluciones propias como en el tema de la finalización anticipada y el régimen resarcitorio, donde si se han tomado la interpretación contra proferentes, o simplemente soluciones equitativas. Las soluciones equitativas se utilizan no para crear derechos donde no los hay pero para morigerar los efectos de resarcimientos.
 En el Proyecto  elevado al Poder ejecutivo y no alterado por este se establece un sistema cerrado de indemnizaciones pautadas para abandonar el tema de los daños y perjuicios muy a tono con la necesidad de no crear litigios innecesarios que  beneficien a la industria del pleito, como ha sucedido en la concesión comercial o la distribución comercial... Este ha sido un tema importante, ya que entre lo objetivos de los miembros que integraron la Comision del proyecto se mantuvo el principio de intentar detener la litigiosidad que caracterizo la etapa  en que los contratos de distribución y el franchising en menor medida, estaban enmarcados en los principios generales de los contratos, como contratos innominados. La jurisprudencia en este sentido es múltiple pero también contradictoria.
 Creemos que la labor de 1998 complementada en el anteproyecto puso la agencia en línea con el concepto moderno y vigente en los estatutos europeos, desde la definición clásica de la agencia a los derechos y obligaciones de las partes y los términos y efectos de la terminación con causa o la rescisión unilateral anticipada, estableciendo una indemnización para  el agente comercial.
En el caso de la franquicia comercial  existía la necesidad de precisar el concepto de la franquicia minorista y la franquicia mayorista para evitar la comercialización de sistemas que se dicen  franquicias pero no son franquicias y solucionar el problema de una interpretación capciosa laboral que establecía la responsabilidad solidaria entre el franquiciante y el franquiciado. La corte Suprema Argentina en el caso Rodriguez, Juan Ramon y otros  c/ Cia Embotelladora Argentina y otro del 15.04-93 JA 1993-II718 Fallos 316:713,  resolvió que el franchising no estaba alcanzado por las leyes laborales que establecían la responsabilidad solidaria de quien hubiese cedido o subcontratado la actividad principal del establecimiento , o cuyo objeto societario fuera idéntico, la Corte no entro considerar el tema de si en el franchising existía subcontratación de la actividad principal de establecimiento pero dijo que la identidad de objeto no era suficiente, y exigió que la actividad fuera idéntica y estableció claramente que el franchising como la concesión no estaban afectados por esas normas laborales ( el Art 30 de LCT)  en  el caso y estableció la doctrina indicada.
, que con el cambio de composición de la Corte fue relegada por diferentes salas de las Cámaras del Trabajo. El objeto de esta reforma fue delimitar la figura y precisar el ambito de responsabilidad de los participantes.
Todas estas circunstancias tanto en agencia como en distribución, en concesión y en franquicia justificaban establecer en forma clara no solo la definición de cada uno de ellos sino los temas indemnizatorios y su procedencia, 
 En el caso de la agencia estableciendo un mes de preaviso por cada año de contrato o en su defecto el pago de una indemnización por las utilidades dejadas de percibir por el agente en el periodo no preavisado, a condición de que la agencia sea de plazo indeterminado, Toda agencia sin plazo o renovada se considera de plazo indeterminado, pero no existe la obligación de renovar un contrato de agencia a plazo determinado, ni tampoco en ese caso indemnización alguna, que procede cuando la agencia se vuelve de plazo indeterminado.   Además, en ese caso el agente tiene derecho a una indemnización especial  por el mayor mercado que le produjo su actuación que no puede exceder  más de un año de remuneraciones neta de todo gasto, pero que a falta de acuerdo la debe fijar el juez, como lo contienen la mayoría de los códigos europeos y las normas comunitarias en materia de agencia. Un tema importante es como se liquida la comision especial del agente, que no existía anteriormente en Argentina, ni constituía un uso o práctica generalizada. Dado que las leyes disponen para el futuro se deberá liquidar tomando los periodos partir de los cuales la nueva legislación entre en vigor, con prescindencia de que se declare indisponible tal derecho y  no sea por ende renunciable- 

 Por otra parte el Proyecto ratifica la práctica Argentina que establecía que el agente tenía derecho a una comision en función y proporcional al negocio presentado y cobrado por su principal o empresario. Asimismo, el agente debía reunir el carácter de independencia como estar inscripto en el Registro Publico de comercio o tener personal y empleados alquilar una propiedad sede de su negocio,  pero esas características se diluían cuando la agencia era de servicios y el agente contrataba subagentes que vendían servicios como la habilitación de teléfonos celulares, donde no se requería mas que un teléfono y en general personal o familiares que ayudaban un negocio que no estaba montado ni declarado y que daba pie automáticamente a juicios laborales cuando el agente no tenia mas negocios  ni subagentes que retribuir. Así, se originaron numerosos pleitos laborales contra el agente y el principal. Por otra parte los contratos eran anuales con renovación automática y los agentes promovían negocios y excepcionalmente los concluían. En el proyecto el agente promueve negocios y no tiene facultades de representación. Sin embargo, el Art 1023 inciso © dispone que los contratos tienen efecto contra terceros cuando son celebrados por agentes sin representación, por lo que lo habilita a concluirlos, a mi juicio, si tuvieran esa facultad expresa.
Frente a este panorama, la legislación estableció claramente,  los caracteres de la agencia para distinguirla del viajante de comercio, hacer resaltar sus obligaciones y limitar la llamada comision del credere por la que el agente cobraba una comision especial para garantizar la cobranza, que tampoco arrojo resultados  positivos. Asimismo, dejo bien sentado que multitud de agentes como los agentes de bolsa, los agentes de seguros, los financieros, los agentes de mercados de futuros o  derivados  los marítimos o aeronáuticos, o los sujetos a leyes especiales  no quedan regulados por este contrato de agencia, lo que implica un avance importante para establecer los alcances de la agencia.

En la concesión el principio del preaviso es igual al de la agencia, siempre que se vuelva de plazo indeterminado, pero con una limitación, si la concesión no es renovada luego del plazo mínimo de 4 años o no se vuelve de plazo indeterminado, el único derecho del concesionario es el de recompra de los vehículos nuevos y de los repuestos en igual condición ( empaquetados),  la clientela pertenece al fabricante nunca al concesionario, aunque el Proyecto nada dice al respecto y a diferencia del agente  no tiene derecho a una indemnización especial por mayor mercado y su plazo mínimo es de cuatro años para permitirle- aunque no lo dice- amortizar su inversión. Obviamente, este comentario no se aplica cuando el contrato se rescinde con invocación de una causa legítima, ya que allí juega el principio del resarcimiento previsto en los artículos 1728 sobre la previsibilidad contractual que limita la indemnización del art 1730 y la extensión del art 1740 previstos en  la normativa del nuevo código y con sus alcances-
Finalmente, en el franchising el plazo mínimo de la franquicia mayorista es de cinco años y de  dos años la franquicia unitaria, aunque debiera ser de tres para cuadrarla con la locación comercial. Luego de transcurrido ese lapso se vuelve de plazo indeterminado como la concesión y no existe tacita reconduccion, se debe dar un preaviso cuya falta se remunera con el mismo método de calculo que se prevé para el agente, excepto que se la limita a 6 meses, y se establece que la clientela no le pertenece nunca al franquiciado, dado el carácter de explotador de una marca cuyo uso precario le fue concedida, principio que mi juicio se aplica a la concesión , ya que el concesionario de marca al concluir el contrato pierde su identificación con la marca notoria cuyo nombre comercial  le fue concedido en uso, como al hotelero y por ello pierde también la clientela de marca, que es el objeto del negocio. A las franquicias mayoristas se le aplica el mismo régimen que a las franquicias minoristas.
Con estos principios se alejan las indemnizaciones duplicadas por valor llave o se descarta el precedente de Dillon vs. Ford o similares , se modifica la doctrina de la Corte en Fiat pero se hace mas equivalente y previsible la relación contractual, lo mismo sucede con la agencia a la que un fallo le otorgo la indemnización por preaviso análoga a la del derecho laboral  y con mayor razón se elimina la contingencia laboral en la franquicia en la que se dispone que el franquiciante no responde por las deudas laborales ni previsionales del personal del franquiciado, ni por la rentabilidad del sistema ni por las obligaciones comerciales del franquiciado.
 
ALGUNAS RELEXIONES:
 La franquicia lo he dicho hasta  el hartazgo es el derecho  a obtener el derecho temporal a usar un negocio ajeno probado y operarlo por cuenta propia, para lo cual el franquiciante le da la oportunidad de hacerlo con las mismas herramientas que el utilizo, para forjar un método probado, exigiéndose un tiempo razonable que el Proyecto fijo en dos años de prueba para comenzar a ofrecer el sistema a franquiciar.
 Cuando se comprende este concepto de la franquicia comercial  y sea asimilado por  los jueces laborales, se  entenderá porque el franquiciante no tiene responsabilidad por las deudas laborales que el franquiciado contrajo con su personal ya que no existe sub- contratación de la actividad principal, sino que la franquicia transmite un método que otorga solo una oportunidad probada, para duplicar una actividad que ha sido exitosa.
Así como la franquicia y la concesión o la agencia quedan bien delimitadas no sucede lo mismo con el contrato de distribución, al que se le aplican en cuanto fueren pertinentes  las normas de la concesión.

Los jueces deberán analizar luego si existe esa pertinencia que no es compatibilidad prevista en el Art. 970 para los contratos innominados afines, en cuanto el contrato de concesión se utiliza en nuestro  país para regular la concesión comercial de automotores solamente y no como en Brasil para regular todo contrato que involucre el uso de motores como motoniveladoras, cosechadoras, tractores, grúas, etc. Los contratos de distribución se cuentan por miles en Argentina, y son de variada relevancia, los de concesión por cientos. Sin embargo se le aplican las mismas normas en cuanto fueren pertinentes. La pregunta es cuando son pertinentes? La respuesta esta en los usos y la practica comercial  que integran el contrato en virtud del 964 inc 3, del Proyecto.
Por ejemplo el contrato de distribución generalmente no es exclusivo y el distribuidor puede representar a productos competitivos, mientras que la concesión es exclusiva, por otra  parte el concedente esta obligado en el proyecto a adquirir el stock de artículos nuevos  y de sus partes o repuestos del concesionario , pero la generalidad de los contratos y de los usos comerciales locales Art. 970 inciso  c,  es que el distribuidor no tiene derecho luego de rescindida la distribución a vender siquiera esos productos como distribuidor y los debe rematar en el mercado, como liquidación de inventario, . Esa es la practica comercial en Argentina, por ende siendo una practica aceptada no tendrá el mismo derecho que se le concede al  concesionario,  por no ser pertinente.
Otro tema relevante es que el concesionario presta el servicio de garantía como una obligación ante el cliente, nada de eso existe en la distribución en  nuestro país donde generalmente, el distribuidor no atiende los reclamos del cliente simplemente los deriva al fabricante, quien designa a otra persona a esos efectos, y la reparación o la sustitución del producto en garantía debe ser reclamada directamente ante el fabricante, o a quien este designe para atender la garantía de sus productos 
 Por ende la conclusión es que no es pertinente aplicar la obligación de garantía al distribuidor ni tampoco tiene este el derecho de exigir la recompra de productos nuevos en stock,  aun en casos de distribución exclusiva , ya que carecieron de dicho derecho antes del Proyecto, no se ajusta al uso y costumbre y los derechos no se adquieren por analogía, la compatibilidad no le es aplicable, porque se dispuso la pertinencia, por lo que los jueces deberán lidiar, muy probablemente, con estos temas. 
Finalmente, existen distribuidores pequeños que no pueden adquirir stocks por falta de capital e intermedian con sus clientes con la modalidad indent, en virtud de la cual el cliente realiza la importación y nacionalización del Producto. A estos no le es aplicable las normas de la concesión ya que no hay compraventa de mercadería. El Esbozo contemplaba un capitulo para clarificar todos estos temas, que deberán ser resueltos por la Justicia.
Mi conclusión preliminar es que el distribuidor seguirá funcionando de la misma manera por que será regido por los usos y prácticas establecidas, y por aquellas disposiciones del contrato de concesión que sean pertinentes y no lo son si hay usos y practicas contrarias, por lo que la distribución seguirá  manejándose de la misma manera y el distribuidor no responderá frente al fabricante, por el Servicio y atención del  producto,  aunque las leyes del consumidor lo hagan solidariamente responsable, pero si frente al consumidor, pero este tema excede el propósito de este trabajo que fue presentar el proyecto en la materia que nos ocupa en forma general en sus grandes lineamientos y no en el detalle, ya habrá tiempo para ello, cuando el Proyecto sea debatido en el Congreso.
� La Academia de Derecho ha solicitado que se otorgue plazos superiores a los 90 días previstos por el P. Ejecutivo para ser tratados por la Comision en su declaración del 15 de agosto firmada por su Presídente don Gregorio Badeni. Nota de autor. Es  claro  que no estamos frente a un hecho consumado, pero los antecedentes indican  que el margen del debate parlamentario será mas bien limitado, ya que el Poder ejecutivo le fijo un plazo de 90 días a la Comision bicameral para dar despacho de comision, que debe producir despacho sobre mas de 2600 artículos, modificar leyes derogar otras y establecer un  nuevo Código Civil y Comercial en un plazo ciertamente exiguo para los tiempos parlamentarios. Dado que el plazo solo puede correr desde que la Comisión quede constituida los parlamentarios han ganado cierto tiempo (aun no se han votado los 30 miembros que la componen ,a la fecha de redacción de este trabajo, en lugar de los doce que fijo el Poder Ejecutivo, invadiendo jurisdicciones,  la que  recién quedara constituida a fin de este mes luego de ser votada por el Senado y los Diputados separadamente. La prensa informa que el Senador  Pichetto en el Senado no acepta prorrogar el plazo de noventa días  pedido  por la Oposición. Dado que existe una mayoría parlamentaria afín con el Poder ejecutivo, como se ha visto con el tema del proyecto de ley sobre retiro de los depósitos del banco Ciudad, es dable pensar que los cambios que este preparado a aceptar  sean solamente menores o de consistencia, luego de consultar su admisibilidad con el poder Originante. Serà interesante seguir el debate parlamentario y si la votación es a conciencia o siguiendo las pautas de los respectivos bloques.. 





� Este dispone que el contenido del contrato se integra con las normas indisponibles que se aplican en sustitución de las cláusulas incompatibles; las normas supletorias y los usos y practicas del lugar de celebración, en cuanto sean aplicables porque hayan sido declarados obligatorios por las partes o porque sean ampliamente conocidos y regularmente observados en el ambito en que se celebra el contrato excepto que su aplicación sea irrazonable. 


� Ver mi trabajo sobre el Proyecto de armonizónar la legislación de contratos en la unión europea. Trabajo en Honor al Dr. Héctor Alegría. ed. La ley  tomo 2 en preparación


� Al respecto cabe puntualizar que el Art 960 del Código dispone que los jueces no tienen facultades para modificar las estipulaciones de los contratos excepto a pedido de una de las partes cuando lo autoriza la  ley o de oficio cuando se afecta de modo manifiesto el orden público.


� Ver mi obra Franchising ed. Astrea cap l terminación del contrato y experiencias internacionales y Sistemas de distribución Comercial Astrea, Buenos Aires 3 ed.ampliada en donde se identifican las leyes que han regulado la distribución y la concesión en orden latinoamericano y universal.secs.13, 28,46 y 72. 


� Un buen ejemplo de este en materia de agencia es el caso Volvo. La Empresa volvo tenia un distribuidor  de ventas en Alemania y con dos años de anticipación le notifico que rescindía unilateralmente el contrato sin invocar nada mas haciendo uso de una facilidad legal, con lo cual al cabo de los dos años el distribuidor  alemán  de volvo  no tendría nada que reclamar en materia de terminación anticipada de un contrato de distribución  de tiempo indeterminado al que se le aplicaba las normas de l agencia, sgun el derecho alemán...


Antes de que llegase a su fin el plazo de los dos años Volvo descubre que su distribuidor  había falsificado pedidos lo que era una causal de terminación con causa y sin indemnización alguna. Inmediatamente lo notifico que dejaba sin efecto su comunicación anterior con efectos hasta la fecha del nuevo hecho y ponía fin con causa al contrato. El distribuidor  rechazo la medida y el tribunal alemán llego a la conclusión que  que existía  una colisión de normas entre el derecho nacional alemán( que aplciabal la normativa de la agencia a la distribución  y la normativa de agencia de la Comunidad y elevo el caso a la Corte de la Unión europea para su decisión sobre el particular.





En un fallo que ya constituye un leading case la Corte determino que  habiendo el principal hecho uso de una formula de rescisión no podía dejarla sin efecto mas adelante por una conducta impropia del agente que en ausencia de la notificación sin causa le habría  privado de toda indemnización, pero estableciendo la norma comunitaria que la indemnización final del agente a falta de acuerdo debía ser establecido por el tribunal mando el caso al tribunal alemán disponiendo que en la indemnización que debía proporcionarse de acuerdo con el derecho alemán debería tenerse en cuenta para establecer su cuantía la actitud impropia del agente, es decir que ratifico la normativa pero mando al tribunal a reducir su pero le indico una pauta equitativa para castigar la conducta impropia del agente.Corte europea de justicia Fallo del 28 de octubre de 2010 sobre la interpretación del art 18(a) de la directiva 86/653 de la EEC.








�Así nuestra Corte Suprema declaro que nadie se obliga para siempre y que por ende cada parte es libre de poner fin a una relación comercial luego de que esta hubiera tenido plazo para producir los efectos que le son propios e incluso sin indemnización alguna como declaro la corte suprema in re Automotores Saavedra, c Fiat , declarando asimismo que no existe el abuso del derecho  en un contrato sino el ejercicio abusivo de derechos y en el supuesto de esos autos declaro que transcurrido 10 años de la fecha de firma de un contrato cada parte b.podría rescindirlo sin que ello constituyera un ejercicio abusivo .  CSJ Fecha 04/08 1988. LaLey 1989-B 4 , agregando en el fallo Chderr Hasso W y otro c te seven up DJ 1992 -1-1072 que el ejercicio abusivo de una cláusula debe ajustarse al límite de la razonabilidad.  Sin embargo algún tiempo después y a pesar de esta jurisprudencia e el  fuero  comercial desarrollo la idea de que a) los contratos se hacen para ser cumplidos, b) pero nadie se obliga para siempre y c) a mayor tiempo de duración mayor tiempo de preaviso  en su defecto mayor indemnización en todos estos sin invocar causa, le agrego que la rescisión unilateral  en casos de distribución comercial debe ser tempestiva, no desconsiderada ni descomedida, Sala C en lo Comercial fallo del 10-5-1994 La Ley 1995 B-89 con nota del suscripto,  lo que implicaba que para ejercer el derecho de rescisión unilateral  no solo había que dar un plazo adecuado sino también tener un casus un motivo y exteriorizarlo en la comunicación , loque genera dos alternativas que la jurisprudencia de la Corte, en ausencia de otro pronunciamiento, era de interpretación restrictiva a la concesión comercial y por ende inaplicable a la distribución. O bien que los fallos de Cámara excedían el fallo de la Corte y podrían incluir también la concesión comercial tema aun no dilucidado. 


� Posteriormente, un cambio de composición en la Corte dio la posibilidad de que una sala de la cámara de Trabajo de capital dispusiera la responsabilidad solidaria en un caso de Coca Cola, que no fue apelado por arbitrario para acceder a la Corte como en el caso de Embotelladora precedentemente citado sobre la base de que los precedentes de la Corte no son obligatorios y que habían cambiado las circunstancias sin explicar cuales eran estas, pero provoco que otras salas y magistrados se inclinaran por la nueva doctrina con lo que el fallo de la Corte en la actualidad es respetado según las convicciones del magistrado laboral Caso Andrada c/ O Mari S.A. y otro También en CNtrabajo sala III 28-20-07 Frnandez mirta l Aquino marciana y otro s despido Sala VII 21-09-05 Pereyra Liliana m c Arista marcelo y otro s despido citados en Sistemas de distribución comercial. Op cit pag 292-293


9 Articulo 1520 Responsabilidad 





10 En el Esbozo se preveía que los sistemas piramidales o las oportunidades de negocios no  constituyan franquicias comerciales y no se les aplicaba las normas de la franquicia comercial, por ende tampoco tenían esos sistemas la posibilidad de alejar la contingencia laboral de los tribunales laborales. Esto no se hizo porque los sistemas se confundan sino porque la practica internacional es enmascarar a estos esquemas en contratos de franquicia. Será interesante ver si esa omisión produce efectos indeseados.  


�11 Ver mi obra Sistemas de Distribución Comercial Buenos Aires 2007.Op. cit. en lo atingente a las obligaciones del Distribuidor y las diferencias entre la concesión de automotores y la distribución comercial en el capítulo respectivo. Pags. 244-8
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